DIADAMANTE

Conseil Stratégique &
Financement de Projets
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Transformer votre vision en realite durable

Nous vous accompagnons dans le financement de vos projets

De Gigafactory D’infrastructures D’'immobilier

Que votre projet soit de petite échelle (Start-up, PME) ou de grande envergure
(milliard d’euros), Diadamante vous propose son expertise et ses conseils pour en
assurer le succes.



Notre équipe mettra a votre disposition son expertise et son
réseau de professionnels pour vous aider a trouver :
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Notre équipe

Frédéric PIEUS

frederic@diadamante.fr

Gaelle PIEUS

gaelle@diadamante.fr

Gabriela
VILANOVA

Ines i Clément
MESSAOUDI y LENGLIN

2 rue des Macchabées 69005 Lyon
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Notre expertise

Organiser la

. . R Négocier les
competition financiere

conditions

Optimiser la structure

Négocier les
du financement

documents financiers

Participer aux négociations
des contrats opérationnels
clés

Accompagner la
gouvernance




Service 1: Equipe externalisée de financement

Votre équipe CFO

doit se concentrer

sur de nombreux
sujets

Pourquoi et quand faire

externalisée?

Vous n'avez pas de
besoin d’'une équipe
financiere complete a
long terme.

4Votre projet se
développe trop vite.

“YLe recrutement va
étre long et difficile.
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‘ Quand vous choisissez Diadamante
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CONSTITUTION D’UNE
EQUIPE SUR MESURE

-> Néegociateur principal /
leader des transactions

->Profil de financement
senior

-> Chef de projet Finance
(interface avec les sujets
contrats, planning, vérifications
nécessaires, ESG, corporate, RH,
qualité...)

-> Profil de financement
junior
( coup de pouce)
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Pilote

Configuration type T
utilisée pour Verkor |

LES BANQUES
EXERCENT LEUR
METIER HABITUEL

g -> Modele financier

-> Note d'information
-> Verifications
neécessaires

En contacte direct avec
les preteurs

L




Service 2: Levées de fonds

Vous souhaitez étre
accompagnés pour la
contractualisation d’un
crédit bancaire destiné
a financer votre projet
ou votre portefeuille.

Pourquoi et quand?

Vous lancez une
nouvelle entreprise ou un
nouveau projet.

“4Votre entreprise cherche
a se développer

"4 Vous cherchez a acheter
de nouveaux biens
immobiliers

4 Vous restructurez vos
finances actuelles pour
améliorer la gestion du
cash flow ou réduire les
colts financiers.

Quand vous choisissez Diadamante

CADRAGE

-> Definition des besoins 2
-> Modélisation financiere

-> Finalisation de la liste
des préteurs potentiels

-> Définition et négociation
Term Sheet

-> Selection et lettres de
mission pour les conselils
juridiques, assurances et
techniques et suivi de leurs
travaux

DISTRIBUTION

-> Prise de contact avec
les préteurs Pilotage

-> Accompagnement des
differents processus de
% crédit

S -> Recueil des offres

-> Négociation des
conditions

DOCUMENTATION,
DUE DIL & CLOSING

-> Relation avec les
préteurs
-> Négociation et
finalisation de la
Ty ¥, documentation
AP T N %/ juridique
~\.._ %s ->Consolidation




Service 3: Conseiller stratégique

Vous avez un projet
mais son temps de

développement est long

Pourquoi et quand?

Vous souhaitez de la
visibilité sur la bancabilité
et les condition de son
financement.

Vous avez besoin de
conseils stratégiques,
financiers et techniques.

Faire appel a nous
des le départ c’est
savoir comment
réaliser votre projet
et préparer les
levées de fonds
futrures

e Fonds propres (Seed, Série A, ®

Quand vous choisissez Diadamante

AUDIT ET DEFINITION DE
VOTRE VISION

F L 4
ARTICULATION AVEC LA
STRATEGIE D’ENTREPRISE

La finance doit étre votre
business partner

y B
DEFINITION DES BESOINS

ET DE LA STRATEGIE
FINANCIERE

B..)

e Dette (financement relais, de
projet, corporate...)

.&—b—

ASSISTANCE POUR
LA MODELISATION
FINANCIERE

ASSISTANCE DANS
LES RELATIONS
AVEC LES
INVESTISSEURS ET
AUTRES PARTIES
FINANCIERES

SUIVI DU
DEVELOPPEMENT

e -

UNE MISSION DE LEVEE DE FONDS
PEUT DEMARRER.




Les financements obtenus par Frédéric Pieus

Giga factory SPV 11 & 15 Séparation de la Immobilier Innovation center
Mezz & Dette Dette senior branche PV Vente & Cession- Dette senior
senior (conf.) M€ Equity bail 100 M€

1,300 M€ 2024 96 M€ 53 M€ 2022
2024 2023 2023
Sye e Debt Transaction
Debt Transaction Conseiller Financier Modelisation Responsable de la Leader
Leader financiere transaction

M GIRAS(ILE \y o \ V(G

Photovoltaique SPVs Photovoltaique Participation dans 16 projets >100 projets
Equity SPVs 20 SPVs Dette senior Dette senior

18 M€ Equity & Dette Equity 30 M€ X00 M€
2020 senior 10 M€ 2013-2018 2008-2013

30 M€ 2014-2019
2021

Conseiller Financier
PDG Président CFO

OSER ENR SPL OSER
Auvergne-Rhéne-Alpes Auvergne-Rhéne-Alpes




POUR NOUS CONTACTER

www.diadamante.fr
gabriela@diadamante.fr




